
Договор купли-продажи в современной 
правовой системе КНР

Договорное право КНР, в частности договор купли-продажи, 
по мнению автора статьи, является одной из интересных и малоизу
ченных тем, которая представляет теоретический и практический 
интерес в силу того несомненного факта, что в последние несколько 
десятилетий, особенно с начала 80-х годов XX века, после проведен
ных реформ, в том числе в области правового регулирования (приня
тие Общих положений гражданского права КНР (ОПГП КНР), а также 
Закона о договорах 1999 г. (далее -  Закон о договорах или Закон)), Китай 
играет крайне значительную роль в мировом сообществе, представля
ет из себя развитую в экономическом отношении страну, которая, кро
ме всего прочего, является непосредственным географическим сосе
дом России, с которым мы имеем обширные связи. КНР и РФ истори
чески имеют много общего в своем развитии, поэтому представляется 
полезным изучение правового опыта нашего соседа, в частности в об
ласти конструирования системы договорного права на примере регу
лирования договора купли-продажи товаров -  основного договора, 
опосредующего торговые отношения. Целью настоящей статьи явля
ется краткий анализ основных положений Закона о договорах как 
базового нормативно-правового акта, регулирующего отношения из до
говора купли-продажи, и их сравнение с положениями действующего 
российского законодательства (на примере Гражданского кодекса РФ 
-  далее ГК РФ), Венской конвенции о договорах международной куп
ли-продажи товаров 1980 г. (далее -  Венская конвенция или Конвен
ция) как основного документа, устанавливающего международно-пра
вовые нормы и стандарты регулирования данной сферы отношений, 
а также Принципов международных коммерческих договоров 1994 г. 
(далее -  Принципы УНИДРУА или Принципы). Таким образом, глав
ная идея статьи в том, чтобы не только описать специфику регулиро
вания отношений по купле-продаже в КНР, но и провести сравнитель- *
* Медведев Александр Владимирович -  аспирант кафедры международного частного 
и гражданского права МГИМО (У) МИД России, юрист Бритиш Американ Тобакко- 
Россия.
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ный анализ с российским правом и международно-правовыми норма
ми, регулирующими договорные отношения, выявить аналогии и, воз
можно, источники заимствования китайским законодателем тех или 
иных норм из международно-правовой практики при составлении 
Закона о договорах.

Договор купли-продажи является одним из типов договоров, регу
лирующих обязательства по передаче имущества, который имеет наи
более широкое применение в имущественном обороте. Поэтому поло
жения об этом договоре закономерно открывают Особенную часть 
Закона о договорах и выделяются своей объемностью (45 статей). 
Но несмотря на это, хотелось бы отметить, что, как и в российском 
праве, у китайского законодателя видна тенденция оставить деталь
ную проработку условий договора на усмотрение сторон. Закон о до
говорах определяет только основные моменты купли-продажи, т.е., как 
и в Гражданском кодексе РФ, налицо «отсутствие мелочного регла
ментирования в правоотношениях его участников»'. Необходимо от
метить, что «китайский законодатель выделил в отдельный тип дого
вор снабжения электроэнергией, водой, газом, теплом, тем самым ог
раничив сферу действия купли-продажи товарами так сказать 
«вещественными», хотя, согласно статья 137 Закона, купля-продажа 
включает также передачу объектов интеллектуальной собственности 
(типа программ для ЭВМ)»^. Таким образом, указанный договор снаб
жения не будет рассматриваться в рамках настоящей статьи.

Согласно Закону, договор купли-продажи -  это такой договор, 
по которому одна сторона, продавец, передает товар и право собствен
ности на него другой стороне, покупателю, который, в свою очередь, 
платит продавцу согласованную цену за данный товар (статья 130). 
Надо отметить, что данное определение в целом соответствует обще
принятому, в частности оно аналогично подходу российского законо
дателя, который выражен в п. 1 статья 454 ГК РФ: «по договору куп
ли-продажи одна сторона (продавец) обязуется передать вещь (товар) 
в собственность другой стороне (покупателю), а покупатель обязуется 
принять этот товар и уплатить за него определенную денежную сумму 
(цену)»\ Данное «определение не только простое, но и универсаль- *
' Завидов Б Д. Договорное право России. М.: ИПК «Лига Разум». [998. С. [39.
* Пащенко Е.Г. Важный шаг в развитии договорного права КНР // Внешнеэкономи
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 ̂Комментарий к ГК РФ ч. 2 (постатейный). Огв. редактор О Н. Садиков. М.: Юр. фирма 

Контракт, изд. дом «Инфра-М», [999. С. 3.

214



ное. Во всяком случае, с его помощью «схвачены» наиболее общие 
правила всех видов купли-продажи»".

В Китае единственным существенным условием договора купли- 
продажи, которое подлежит согласованию сторонами в любом случае, 
является условие о предмете договора, т.е. наименование товара и его 
количество (статья 130 Закона о договорах). Это аналогично нормам 
российского права, в котором устанавливается, что к существенным 
условиям, отсутствие которых в договоре влечет признание его незак
люченным, относятся наименование и количество товара^. Остальные 
договорные условия в КНР являются определимыми на основании 
диспозитивных норм либо на основании положений статьи 62 Закона 
о договорах. Стороны, согласно статье 61 Закона, также могут сами 
внести в договор дополнения относительно не определенных в нем 
условий.

Договор купли-продажи может включать, помимо положений, пре
дусмотренных статьей 12 Закона о договорах (наименования/имена 
и местонахождение сторон; предмет договора; количество; качество; 
цена или оплата; срок, место, способ исполнения; ответственность 
за нарушение договора; способ разрешения споров), условия об упа
ковке, о способах расчетов, стандарты и методы проверки товара по 
качеству и количеству, языки договора и их применение, а также неко
торые другие положения (статья 131 Закона).

Следует отметить, что в китайском праве существует аналогичное 
российскому (статья 129 ГК РФ) положение о том, что ряд вещей 
не может быть предметом купли-продажи вообще либо их оборот ог
раничен. Такие предметы называются изъятыми из оборота или огра
ниченными в обороте. Статья 132 Закона о договорах устанавливает, 
что если законами или иными нормативно-правовыми актами, адми
нистративными постановлениями запрещается или ограничивается пе
редача определенных вещей, то необходимо соблюдать данные прави
ла при заключении договоров. Договоры, заключенные с нарушением 
данных правил, признаются недействительными.

Закон придает особое значение принципам честности, добросовес
тности и доверия (статья 6), свободы и справедливости в отношении 
заключения договора купли-продажи. Указанные принципы считают

 ̂Завидов Б Д. Договорное право России. М.: ИПК Лига Разум, ]998. С. ) 59.
 ̂Комментарий к ГК РФ ч. 2 (постатейный). Отв. редактор О Н. Садиков. М.: Юр. фирма 

Контракт, изд. дом «Инфра-М», 1999. С. 7.
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ся воплощением культуры и традиций китайского общества. Основы
ваясь на них, стороны договора купли-продажи должны соблюдать 
интересы друг друга и не могут навязывать свою волю контрагенту. 
Договор купли-продажи должен быть выражением единой взаимной 
воли участвующих сторон без вмешательства третьих лиц.

Принцип честности, добросовестности и доверия требует от сторон 
исполнять договор купли-продажи добросовестно, не обманывая друг 
друга при заключении договора или при его исполнении. Это условие 
крайне важно, так как договор, его нарушающий, является недействи
тельным (статья 52 Закона о договорах). В развитие данного принципа 
Закон о договорах требует, чтобы договаривающиеся стороны испол
няли свои обязанности в строгом соответствии с договором купли- 
продажи, а также не изменяли условия договора и не прекращали его 
действие в одностороннем порядке.

В духе Принципов УНИДРУА составлена статья 42 Закона о дого
ворах, которая предусматривает, что если одна из сторон в процессе 
заключения договора, нарушая принцип добросовестности и доверия, 
причиняет другой стороне убытки (ведение переговоров с недобросо
вестными намерениями, сокрытие важных фактов, предоставление 
ложной информации и т.д.), она обязана их возместить^.

Таким образом, в Законе о договорах «неоднократно подчеркивает
ся обязанность участников договорных отношений руководствоваться 
«принципом добросовестности и доверия», не допускать нарушений 
норм морали, общественных интересов»?.

Необходимо отметить, что важное значение данному принципу при
дается и в международном обороте. Так, статья 1.7 Принципов УНИД
РУА содержит следующие положения в отношении добросовестности 
и честной деловой практики: «каждая сторона обязана действовать 
в соответствии с принятыми в практике международной торговли доб
росовестностью и честной деловой практикой»^. О значении данного 
положения свидетельствует тот факт, что в пункте 2 данной статьи 
говорится о том, что стороны по договору не вправе исключить или 
ограничить эту обязанность, если к договору применяются Принципы 
УНИДРУА. Кроме того, в духе данного принципа составлена и ста

Пащенко Е.Г. Важный шаг в развитии договорного права КНР // Внешнеэкономи
ческий бюллетень ВАВТ. № 1 (Январь) 2002. С. 71.
^Там же. С. 70.
s Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 
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тья 5.3 Принципов УНИДРУА, в которой следующим образом гово
рится о сотрудничестве между сторонами по договору: «каждая сто
рона должна сотрудничать с другой стороной, если такое сотрудниче
ство можно разумно ожидать в связи с исполнением обязательств этой 
стороны>Л Сюда же можно отнести и статью 5.4 Принципов, которая 
ориентирует стороны на добросовестное и честное исполнение дого
вора: «в той мере, в какой обязательство стороны включает в себя обя
занность достичь определенного результата, это сторона обязана дос
тичь этого результата. В той мере, в какой обязательство стороны вклю
чает в себя обязанность проявлять максимальные усилия при 
выполнении каких-либо действий, эта сторона обязана предпринимать 
усилия, которые предпринимало бы аналогичное ей разумное лицо 
в таких же обстоятельствах»'".

Закон также требует, чтобы стороны договора купли-продажи 
не нарушали законные права и интересы государства и общества, 
не говоря уже о соблюдении законов и других нормативно-правовых 
актов. Если обнаруживается, что договор заключен с нарушением прав 
и интересов государства или общества, императивных норм законода
тельства или административных установлений, то он является недей
ствительным (статья 52 Закона о договорах).

Несмотря на то, что в Законе о договорах не содержится прямого 
положения о свободе воли сторон договора купли-продажи, следует 
говорить о том, что в КНР этот принцип соблюдается.

В Законе неоднократно подчеркивается юридическое равенство сто
рон, заключающих договор (статьи 2, 3, 5 Закона), их возможность 
по собственному усмотрению определять содержание договора, изби
рать тот или иной содержащийся в Законе тип договора (статья 12). 
по взаимному согласию изменять либо расторгать договор (статья 77). 
Очевидно, что все вышеперечисленные полномочия, которые сторо
ны имеют право осуществлять, говорят об их свободном положении 
при заключении и исполнении договоров купли-продажи.

Отсутствие в Законе сформулированного принципа свободы воли 
сторон договора объясняется, в числе прочего, ролью китайского го
сударства в гражданских правоотношениях. Так, например, согласно 
статье 38 Закона о договорах, «если государство с учетом потребнос

''Там же.
Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 
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тей спускает директивное задание либо делает заказ на продукцию, 
договоры между соответствующими юридическими лицами, прочими 
организациями заключаются в соответствии с правами и обязанностя
ми, определяемыми соответствующим законодательством, админист
ративными установлениями. Примечательно, что государственное вме
шательство в процесс заключения договоров может регулироваться 
не только на уровне законодательства, но и некими подзаконными 
актами государственных органов»".

Указанные действия и решения государства, по мнению автора ста
тьи, существенно не ограничивают принцип свободы воли сторон 
договора в отношении большинства гражданско-правовых сделок.

Для сравнения: в ГК РФ статьей 421 прямо предусмотрен принцип 
свободы воли сторон договора. Однако и в праве РФ законом предус
мотрены некоторые ограничения данного принципа: обязанность зак
лючить договор предусмотрена некоторыми нормами ГК РФ, иными 
законами, а также в случае если такая обязанность принята на себя 
стороной путем установления добровольного обязательства. Таким 
образом, мы видим, что регулирование вопроса о свободе воли сторон 
договора в праве РФ и КНР похоже: несмотря на то, что ГК РФ прямо 
устанавливает принцип свободы воли сторон договора (а Закон о до
говорах нет), он так же, как и Закон, предусматривает его ограничение 
в случаях, обозначенных в самом ГК и в иных законах. В обеих стра
нах, следовательно, данный принцип соблюдается с ограничениями, 
установленными законом в интересах государства и общества.

В Принципах УНИДРУА свобода воли сторон договора установле
на в самой первой статье, что говорит о важности данного принципа: 
«стороны свободны вступать в договор и определять его содержание»'^. 
Естественно, что в указанных Принципах не содержится ограничений 
свободы договора, аналогичных описанным выше для права КНР 
и РФ и введенных в интересах общества и государства, так как данный 
документ не направлен на регулирование отношений между субъекта
ми договора купли-продажи внутри одного государства, а фиксирует 
рекомендуемые принципы для заключения международных коммер
ческих договоров.

" Пащенко Е.Г. Важный шаг в развитии договорного права КНР // Внешнеэкономи
ческий бюллетень ВАВТ. № 1 (Январь) 2002. С. 70.
^ Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 
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В Законе о договорах прослеживается приверженность соблюдению 
в отношениях между договаривающимися сторонами также и прин
ципа справедливости, который поддерживается судебной практикой. 
Так, например, договор, нарушающий принцип справедливости, 
может быть изменен или отменен по требованию одной из сторон в 
народном суде либо арбитражном суде (статья 54 Закона о договорах).

Следуя мировой практике, китайский законодатель заложил в Закон 
жесткие, не допускающие изменений правила, которые направлены на 
защиту прав потребителей, что, в частности, относится к «договору 
с использованием стандартных условий (статья 39), а фактически -  
к так называемому договору присоединения, к договору перевозки пас
сажира и т.д.»'\

В соответствии с данной статьей Закона при заключении договора 
купли-продажи с использованием стандартных условий сторона, пред
лагающая стандартные условия, должна определять права и обязанно
сти сторон, следуя принципу справедливости, а также обязана попро
сить другую сторону обратить особое внимание на условия, которые 
исключают или ограничивают ответственность предлагающей стан
дартные условия стороны; по требованию другой стороны должны быть 
также даны разъяснения относительно этих условий. Отметим, что 
стандартными признаются условия, которые заранее разрабатывают
ся для неоднократного применения и которые не обсуждаются с дру
гой стороной при заключении договора купли-продажи.

Возможность заключения договоров на стандартных условиях пре
дусмотрена и Принципами УНИДРУА, статья 2.! 9 которых дает им 
следующее определение (в принципе, аналогичное тому, что приведе
но выше в отношении Закона о договорах): «стандартными условиями 
являются положения, подготовленные одной стороной предваритель
но для общего и неоднократного использования и фактически приме
няемые без переговоров с другой стороной»'".

На применение всех вышеуказанных основных принципов догово
ров в дальнейшем будет указано при рассмотрении других аспектов 
правоотношений по договору купли-продажи, к более детальному рас
смотрению которых мы теперь и переходим.

^ Пащенко Е.Г. Важный шаг в развитии договорного права КНР. Внешнеэкономичес
кий бюллетень ВАВТ. №1 (Январь) 2002. С. 70.
" Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 

Перевод А С. Комарова, 1995. СПС «Гарант».
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Согласно договору купли-продажи, продавец обязан передать товар 
покупателю. По статье 142 Закона о договорах риск порчи и гибели 
товара до его передачи несет продавец, а после -  покупатель, если иное 
не установлено законом или соглашением сторон. Право собственнос
ти на товар, как правило, переходит с продавца на покупателя при его 
фактической передаче, допускается также передача права собственно
сти путем вручения товарораспорядительных документов на данный 
товар и путем так называемой символической передачи (например, при 
купле-продаже товара в пути). Интересным является положение ста
тьи 134 Закона о договорах, согласно которому стороны могут догово
риться, что при неисполнении покупателем обязанности уплатить ого
воренную цену или иной обязанности право собственности на пред
мет договора не переходит к покупателю, что, во-первых, предполагает, 
что покупатель до перехода к нему права собственности не может рас
поряжаться товаром, а во-вторых, дает продавцу возможность изъять 
спорный товар у покупателя или иного лица (если все-таки товар по
купателем был продан).

Следует отметить, что ГК РФ в статье 491 также предусматривает 
возможность сторон установить в договоре условие о том, что «право 
собственности на переданный покупателю товар сохраняется за про
давцом до оплаты товара или наступления иных обстоятельств»'^. Та
ким образом, по российскому праву покупатель не вправе до перехода 
к нему права собственности отчуждать товар или распоряжаться им 
иным образом, если иное не предусмотрено законом или договором 
либо не вытекает из назначения и свойств товара. Если покупатель 
все-таки произвел сделку по отчуждению такого товара, она признает
ся ничтожной как не соответствующая требованиям закона (статья 168 
ГК РФ)'6. В итоге, если покупатель так и не выполнит свои обязаннос
ти, товар подлежит возвращению продавцу по его требованию, если 
иное не предусмотрено договором (статья 491 ГК РФ).

Исключением является ситуация, когда товар у покупателя, к кото
рому еще не перешло право собственности, покупается добросовест
ным приобретателем, т.е. таким, который не знал и не мог знать, что 
указанный покупатель не имеет права на отчуждение товара (имуще
ства). В таком случае, согласно статье 302 ГК РФ, продавец (собствен

Комментарий к ГК РФ ч. 2 (постатейный). Отв. редактор О Н. Садиков. М.: Юр. 
фирма Контракт, изд. дом «Инфра-М», 1999. С. 52.
"Давидов Б Д. Договорное право России. М.: ИПК Лига Разум, 1998. С. 161.
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ник имущества) «вправе истребовать это имущество от приобретателя 
в случае, когда имущество утеряно собственником или лицом, которо
му имущество было передано собственником во владение, либо похи
щено у того или другого, либо выбыло из их владения иным путем 
помимо их воли»". Однако деньги и ценные бумаги на предъявителя 
не могут быть истребованы у добросовестного приобретателя.

В Законе о договорах устанавливается обязанность продавца в соот
ветствии с условиями договора или обычаями торгового оборота пе
редать помимо самой вещи прочие документы и материалы, относя
щиеся к ее передаче, технические паспорта, различные сертификаты 
и т.д. (статья 136 Закона о договорах). Для сравнения: статья 456 ГК РФ 
также устанавливает, что «1) продавец обязан передать покупателю 
товар, предусмотренный договором купли-продажи; 2) если иное 
не предусмотрено договором купли-продажи, продавец обязан одно
временно с передачей вещи передать покупателю ее принадлежности, 
а также относящиеся к ней документы (технический паспорт, серти
фикат качества, инструкцию по эксплуатации и т.п.), предусмотрен
ные законом, иными правовыми актами или договором»^.

Принадлежностями в гражданском праве называются вещи, не име
ющие самостоятельного хозяйственного значения и призванные 
обслуживать использование главных вещей, но не связанные с ними 
конструктивно (например, чехол для защиты компьютера от пыли)". 
Так же регулируется вопрос и по Венской конвенции, согласно ста
тье 30 которой «продавец обязан поставить товар, передать относящи
еся к нему документы и передать право собственности на товар в соот
ветствии с требованиями договора»^.

Как правило, стороны договора купли-продажи устанавливают срок 
исполнения обязанности по передаче вещи, и продавец обязан передать 
эту вещь в установленный срок. Продавец может передать вещь в любое 
время в течение этого срока. Данные положения Закона аналогичны нор
мам статьи 33 Венской конвенции, а также статей 314 и 457 ГК РФ.
^ Комментарий к ГК РФ ч. 1 (постатейный). Отв. редактор О.Н. Садиков. М.: Юр. 

фирма Контракт, изд. дом «Инфра-Ми, 2004. С. 654.
's Комментарий к ГК РФ ч. 2 (постатейный). Отв. редактор О Н. Садиков. М.: Юр. 

фирма Контракт, изд. дом «Инфра-Ми, 1999. С. 8.
'^Гражданское право. Часть 2 (Учебник). Под. ред. А.П. Сергеева, Ю.К. Толстого. М.: 

Проспект, 1998.
Конвенция о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, 11.04.80). 

СПС «Гаранти.
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В Китае по договору купли-продажи продавец должен гарантиро
вать, что он является собственником товара или должным образом 
уполномочен собственником им распоряжаться. Вещь, являющаяся 
объектом договора купли-продажи, должна находиться в собственно
сти продавца или принадлежать ему на праве распоряжения. Прода
вец также гарантирует, что никакая третья сторона не предъявит ка
ких-либо претензий в отношении поставленного покупателю товара. 
Исключение составляет случай, когда при заключении договора поку
патель знал или должен был знать о такой уже предъявленной претен
зии (статья [ 51 Закона о договорах). Аналогичное правило содержит
ся в статье 41 Венской Конвенции, которая говорит, что «продавец обя
зан поставить товар свободным от любых прав или притязаний третьих 
лиц, за исключением тех случаев, когда покупатель согласился при
нять товар, обремененный таким правом или притязанием» (исключе
нием из данного правила являются права и притязания, основанные на 
промышленной собственности или другой интеллектуальной собствен
ности (статья 42 Венской конвенции). В статье 460 ГК РФ также гово
рится, что «продавец обязан передать покупателю товар свободным от 
любых прав третьих лиц, за исключением случая, когда покупатель 
согласился принять товар, обремененный правами третьих лиц»^.

Если покупатель после передачи вещи получает достоверные доказа
тельства того, что третье лицо может заявить о своих правах на нее, то он 
может приостановить уплату надлежащей цены, если только продавец не 
предоставит соответствующего поручительства (статья 152 Закона).

Как правило, стороны определяют время и место доставки товара 
в тексте самого договора купли-продажи. Если же договор купли-про
дажи прямо не предусматривает указанные условия, то Закон о дого
ворах разрешает сторонам по договору заключить дополнительное 
соглашение (статья 61 Закона). Если стороны предпочитают не всту
пать в такое соглашение или не могут его заключить, то продавец мо
жет поставить товар в любое время, а покупатель потребовать постав
ки в любое время, однако необходимо дать контрагенту необходимое 
время для подготовки (статья 62 Закона). Критерии, позволяющие оп
ределить довольно абстрактное понятие «необходимое время», в За
коне о договорах не указаны, так что можно предположить, что по ана
логии с иными нормами Закона под «необходимым» понимается ра-

Комментарий к ГК РФ ч. 2 (постатейный). Отв. редактор О Н. Садиков. М.: Юр. 
фирма Контракт, изд. дом «Инфра-М», 1999. С. 13.
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зумное время, которое требуется в конкретных условиях в соответ
ствии с традициями и обычаями тортового оборота.

По-иному регулируется данный вопрос в российском праве. Статья 457 
ГК РФ определяет, что срок исполнения продавцом обязанности пере
дать товар покупателю определяется договором купли-продажи, а если 
договор не позволяет определить этот срок, то в соответствии с нижеопи
санными правилами, содержащимися в статье 314 ГК РФ.

Если договор купли-продажи предусматривает или позволяет опре
делить день исполнения обязательства по передаче товара от продавца 
покупателю или период времени, в течение которого она должна быть 
произведена, то поставка подлежит исполнению в этот день или, соот
ветственно, в любой момент в пределах такого периода.

В случаях, когда договор купли-продажи не предусматривает срок ис
полнения обязательства по поставке товара и не содержит условий, по
зволяющих определить этот срок, такая поставка должна быть исполне
на в разумный срок после возникновения обязательства по поставке.

Обязательство по поставке товара, не исполненное в разумный срок, 
а равно указанное обязательство, срок исполнения которого опреде
лен моментом востребования, продавец обязан исполнить в семиднев
ный срок со дня предъявления покупателем требования о его исполне
нии, если обязанность исполнения в другой срок не вытекает из зако
на, иных правовых актов, условий договора купли-продажи, обычаев 
делового оборота или существа обязательств из указанного договора.

Принципами УНИДРУА., для сравнения, устанавливаются следую
щие правила об установлении срока исполнения своих обязательств 
сторонами по договору (статья 6.1.1): «а) если срок установлен в дого
воре или может быть определен исходя из договора, в этот срок; Ь) если 
период времени установлен в договоре или может быть определен ис
ходя из договора, в любой срок в рамках этого периода времени, если 
только обстоятельства не указывают на то, что другая сторона вправе 
выбрать срок исполнения; с) в любом другом случае в течение разум
ного срока после заключения договора»^.

В отношении продажи товара, находящегося в пути, Закон о догово
рах не предусматривает времени поставки. Статья 144 Закона устанав
ливает, однако, что в такой сделке риски переходят на покупателя 
с момента заключения договора. По Закону о договорах право соб
^ Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 

А С. Комаров (перевод на русский язык), ]995. СПС «Гарант».
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ственности и риски переходят от продавца к покупателю одновремен
но. В соответствии с данным правилом право собственности на това
ры в пути также должно переходить при заключении договора, так как 
продавец обязан предоставить правоустанавливающие документы 
на товар и иные сертификаты (свидетельства) при заключении догово
ра. Однако если продавец не выполняет указанное обязательство и если 
в договоре не предусмотрено время поставки, то риски по Закону 
о договорах все равно переходят на покупателя. Это положение под
тверждается статьями 144 и 147 Закона о договорах. Последняя пре
дусматривает, что даже если продавец не предоставил документы 
на товар и иные сертификаты, то на покупателя все равно переходят 
риски порчи и гибели товаров. Таким образом, в данном случае поку
патель должен принимать меры по собственной защите.

Несколько иначе данный вопрос регулируется Венской конвенцией 
(статья 68): «покупатель принимает на себя риск в отношении товара, 
проданного во время его нахождения в пути, с момента сдачи товара 
перевозчику, который выдал документы, подтверждающие договор 
перевозки»^.

Если договор купли-продажи не содержит положений в отношении 
места доставки, то применяются следующие правила (статья !41 
Закона о договорах):

а) для товаров, которые требуют транспортировки, -  это место 
сдачи первому перевозчику;

б) для товаров, не требующих транспортировки, -  место их нахож
дения, при условии, что стороны знают его при заключении договора 
(аналогичное правило о поставке товаров в месте их нахождения пре
дусмотрено и в пункте (Ь) статьи 31 Венской Конвенции; и

в) если место нахождения вещи не известно -  место нахождение 
делового предприятия продавца в момент совершения договора (так 
же регулируется данный случай и согласно пункту (с) статьи 31 Венс
кой конвенции, применяемый для так называемых других случаев, 
к которым можно отнести и такой, как неизвестность места нахожде
ния вещи.

Интересно регулирование ситуации, при которой вещь уже нахо
дится во владении покупателя до заключения договора купли-прода
жи, тогда соответственно регулировать условия ее передачи нет необ
" Конвенция о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, П.04.80). 
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ходимости и моментом передачи вещи считается момент вступления 
договора в силу (статья 140 Закона о договорах).

Согласно Закону, другая обязанность продавца в договоре купли- 
продажи -  гарантия качества товара. В соответствии с принципом 
честности, добросовестности и доверия Закон о договорах налагает 
на продавца строгое обязательство обеспечить, чтобы качество постав
ленного товара соответствовало договору или образцу. Данные поло
жения Закона также согласуются с нормами Венской конвенции, кото
рая в статье 35 предписывает, что «продавец должен поставить товар, 
который по количеству, качеству и описанию соответствует требова
ниям договора». ГК РФ придерживается тех же принципов в статье 469. 
Если продавец предоставляет соответствующий сертификат качества 
товара, то продаваемая вещь должна удовлетворять требованиям каче
ства, указанным в данном сертификате (статья 153 Закона о догово
рах). Продавец, нарушающий требования о качестве товаров, несет 
ответственность перед покупателем. Покупатель может требовать ре
монта или замены, переделки или возвращения товаров, соразмерного 
уменьшения цены (статья 111 Закона) или даже расторжения договора 
с полным возмещением убытков (статья 148 Закона о договорах), все 
это в зависимости от серьезности допущенных нарушений и возмож
ности реализации цели договора. Строгое обязательство гарантиро
вать надлежащее качество товара лежит на продавце, так как именно 
он должен знать все о качестве поставляемого им товара. Обязатель
ством, сопутствующим требованиям о качестве, выступает обязатель
ство по упаковке товаров надлежащим образом. В отсутствии дого
ворных требований по этому вопросу упаковка должна быть выполне
на таким образом, чтобы обеспечить сохранность товаров (статья 156 
Закона о договорах).

По Закону о договорах в договоре купли-продажи обязанности по
купателя состоят в оплате и приемке товара. Эти обязанности являют
ся главными для покупателя. Такие же требования содержатся и в ста
тье 53 Венской конвенции, согласно которой «покупатель обязан уп
латить цену за товар и принять поставку товара в соответствии с 
требованиями договора»**. ГК РФ также их устанавливает в статьях 484 
и 485. Покупатель по Закону может быть освобожден от этих обязан
ностей, только если качество поставленного товара не соответствует
"Конвенция о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, 11.04.80). 
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предусмотренному в договоре, так что не может быть реализована его 
цель. Данная норма китайского права сравнима с положениями ста
тьи 25 Венской конвенции о существенном нарушении договора, 
в соответствии с которой существенным считается нарушение догово
ра, влекущее «за собой такой вред для другой стороны, что последняя 
в значительной степени лишается того, на что была вправе рассчиты
вать на основании договора, за исключением случаев, когда нарушив
шая договор сторона не предвидела такого результата, и разумное лицо, 
действующее в том же качестве при аналогичных обстоятельствах, 
не предвидело бы его»*\ В таком случае, согласно Закону, покупатель 
может либо отказаться от принятия поставки, либо расторгнуть дого
вор. В случае отказа покупателя принять вещь либо расторжения им до
говора риск порчи и гибели вещи несет продавец (статья 148 Закона).

Если договор не предусматривает место платежа и нет дополнитель
ного соглашения по этому вопросу, то местом платежа будет являться 
место нахождения делового предприятия продавца, если только дого
вором не предусмотрено, что поставка товаров или правоустанавлива
ющих документов на них является условием платежа, и тогда местом 
платежа будет место поставки товаров или документов на них (ста
тья 160 Закона о договорах). Те же принципы определения места пла
тежа заложены и в Венской конвенции, согласно пункту 1 статьи 57 
которой «если покупатель не обязан уплатить цену в каком-либо ином 
месте, он должен уплатить ее продавцу: а) в месте нахождения ком
мерческого предприятия продавца; или Ь) если платеж должен быть 
произведен против передачи товара или документов, -  в месте их пе
редачи»^.

Так же регулируется вопрос и Принципами УНИДРУА, статья 6.1.6 
которых предусматривает следующее правило: «если место исполне
ния не установлено в договоре или не может быть определено исходя 
из договора, сторона должна исполнить: а) денежное обязательство -  
в месте, где находится коммерческое предприятие кредитора»^. Пра
во РФ регулирует данный вопрос аналогично, устанавливая в статье 316 
ГК РФ, что если место платежа не определено законом, иными право
выми актами или договором, не явствует из обычаев делового оборота
-^Там же.

Конвенция о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, 11.04.80). 
СПС «Гарант».

Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 
А С. Комаров (перевод на русский язык), 1995. СПС «Гарант».
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или существа обязательства, платеж должен быть произведен в месте 
нахождения продавца в момент возникновения обязательства.

В отношении времени платежа, если договором или дополнитель
ным соглашением не предусмотрено иное, платеж должен быть про
изведен после поставки товара или документов на него (статья 161 
Закона). Так же вопрос регулируется и статьей 58 Венской конвенции, 
согласно п. 1 которой «если покупатель не обязан уплатить цену в ка
кой-либо иной конкретный срок, он должен уплатить ее, когда прода
вец в соответствии с договором и настоящей Конвенцией передает либо 
сам товар, либо товарораспорядительные документы в распоряжение
покупателя».^

При приемке покупатель проверяет товар на соответствие его усло
виям договора и уведомляет продавца о своих претензиях в отноше
нии качества и количества в сроки, установленные договором. Если 
же договором такие сроки не установлены, то претензии по качеству 
или количеству товаров могут быть предъявлены покупателем продавцу 
в течение гарантийных сроков на товар или в разумные сроки с момен
та приемки товара (статья 158 Закона).

Для сравнения: статья 39 Венской конвенции регулирует данный 
вопрос следующим образом, по сути аналогичным Закону о догово
рах: «1) покупатель утрачивает право ссылаться на несоответствие 
товара, если он не дает продавцу извещения, содержащего данные 
о характере несоответствия, в разумный срок после того, как оно было 
или должно было быть обнаружено покупателем; 2) в любом случае 
покупатель утрачивает право ссылаться на несоответствие товара, если 
он не дает продавцу извещение о нем не позднее, чем в пределах двух
летнего срока, считая с даты фактической передачи товара покупате
лю, поскольку этот срок не противоречит договорному сроку гаран
тии»^. Однако данные правила не применяются, если несоответствие 
товара связано с фактами, о которых продавец знал или не мог не знать 
и о которых он не сообщил покупателю (статья 40 Венской конвенции).

Признавая обычную торговую практику, в соответствии с которой 
продавец может поставить большее количество товара, чем это было 
предусмотрено в договоре, статья 162 Закона гласит, что в случае 
поставки товара в количестве, превышающем указанное в договоре,

Конвенция о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, I ] .04.80). 
СПС «Гарант».
^Конвенция о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, Н .04.80). 

СПС «Гарант».
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покупатель может принять такую поставку полностью, при этом он 
уплачивает за такой товар цену, указанную в договоре. В российском 
праве аналогичное положение содержится в статье 466 ГК РФ, кото
рая устанавливает, что покупатель может принять излишнее количе
ство товара, оплатив его по цене, определенной для товара, принятого 
в соответствии с договором. Указанное правило в России, как, впро
чем, и в КНР, если принять во внимание статью 61 Закона о договорах 
(возможность заключения дополнительного соглашения к договору), 
«носит общий характер и применяется, если договором или дополни
тельным соглашением между сторонами не предусмотрено иное>Г°.

Статьей 52 Венской конвенции также предусмотрено, что покупа
тель может принять поставку излишнего количества товара. При этом 
аналогично вышеуказанным нормам Закона о договорах и ГК РФ «он 
должен уплатить за него по договорной ставке»^.

Покупатель, отказывающийся принять излишнее количество товара, 
должен своевременно уведомить об этом продавца (статья 162 Закона).

По Закону о договорах средства защиты при нарушении договора 
купли-продажи могут быть следующими: неустойка, исполнение в 
натуре, восстановление положения, возмещение убытков, уменьшение 
цены и др. Если иное не предусмотрено договором купли-продажи или 
Законом, стороны свободны в выборе средства правовой защиты.

В КНР неустойка, пожалуй, является наиболее широко применяе
мой мерой ответственности за нарушение договора купли-продажи. 
Возможность для сторон установить определенную сумму в качестве 
неустойки за нарушение договора предусмотрена статьей 114 Закона 
о договорах. Согласно этой статье, если размер неустойки менее поне
сенных убытков, то потерпевшая сторона может требовать от народ
ного суда или арбитражного органа повышения ее до размера, кото
рый бы покрывал все эти убытки. Если же договорная неустойка несо
размерно превышает причиненные убытки, стороны могут обратиться 
в народный суд или арбитражный орган с целью соответствующего ее 
уменьшения.

Возможность применения неустойки предусматривается также 
и Принципами УНИДРУА, статья 7.4.13 которых говорит, что «1) если

"Гражданское право. Часть 2 (Учебник). Под. ред. А.П. Сергеева, Ю.К. Толстого. М.: 
Проспект, 1998.

Конвенция о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, И .04.80). 
СПС «Гаранты.
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договор предусматривает, что неисполнившая сторона должна уплатить 
установленную сумму потерпевшей стороне за допущенное нарушение, 
потерпевшая сторона имеет право получить эту сумму, независимо от 
размера действительно понесенного ею ущерба; 2) однако независимо от 
какого-либо соглашения об ином, установленная сумма может быть сни
жена до разумных пределов, если она чрезмерно велика с учетом возник
шего от неисполнения ущерба и других обстоятельств»^.

Также в Принципах УНИДРУА предусматривается право потерпев
шей стороны на возмещение причиненных ей убытков в результате 
нарушения исполнения договора другой стороной (статья 7.4.1 Прин
ципов): «любое неисполнение дает потерпевшей стороне право на воз
мещение убытков либо исключительно, либо в сочетании с любыми 
другими средствами правовой защиты, кроме случаев, когда в соот
ветствии с настоящими Принципами ответственность за неисполне
ние не н а сту п ает» ^ . Право на возмещение убытков сторонами догово
ра купли-продажи предусмотрено и Венской конвенцией. Статья 45 
Конвенции гласит, что «если продавец не исполняет какое-либо из своих 
обязательств по договору или по настоящей Конвенции, покупатель 
может: ...потребовать возмещения убытков». В свою очередь статья 61 
Венской конвенции предусматривает, что «если покупатель не испол
няет какое-либо из своих обязательств по договору или по настоящей 
Конвенции, продавец может: ... потребовать возмещения убытков»* **.

О свободном выборе потерпевшей стороной средства защиты гово
рится и в статье 7.2.5 Принципов УНИДРУА, правда только в отноше
нии стороны, потребовавшей исполнения неденежного обязательства 
и не получившей исполнение в установленный срок: «1) потерпевшая 
сторона, потребовавшая исполнения неденежного обязательства и не 
получившая исполнение в установленный срок, или в ином случае 
в разумный срок, может прибегнуть к любому другому средству пра
вовой защиты; 2) если решение суда об исполнении неденежного обя
зательства не может быть принудительно исполнено, потерпевшая сто
рона может использовать любое другое средство правовой защиты»^.
^ Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 

А С. Комаров (перевод на русский язык), [995. СПС «Гарант».
" Там же.
*  Конвенция о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, П .04.80). 

СПС «Гарант».
" Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 

А С. Комаров (перевод на русский язык), 1995. СПС «Гарант».
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В отношении же средств защиты при неисполнении денежного обяза
тельства говорится в статье 7.2.1 Принципов: «если сторона, обязан
ная уплатить деньги, не совершает этого, другая сторона может потре
бовать произвести платеж»^. Как представляется автору, это является 
определенным пробелом в Принципах.

По Закону договор купли-продажи может также предусматривать 
предоставление одной стороной другой задатка в обеспечение испол
нения договора (статья 115 Закона). Сторона, давшая задаток, теряет 
его при неисполнении условий договора купли-продажи. Если же дру
гая сторона не исполняет договор, то она должна выплатить двойную 
сумму задатка. В данном положении китайского Закона просматрива
ется аналогия с нормами российского гражданского права о задатке, 
согласно которым «задатком признается денежная сумма, выдаваемая 
одной из договаривающихся сторон в счет причитающихся с нее 
по договору платежей другой стороне, в доказательство заключения 
договора и в обеспечение его исполнения»^. Последствия неисполне
ния договора, если одной из сторон был выдан задаток, аналогичны 
указанным в Законе о договорах и предусмотрены статьей 381 ГК РФ. 
Кроме того, в пункте втором статьи 381 дополнительно предусмотре
но, что «сторона, ответственная за неисполнение договора, обязана 
возместить другой стороне убытки с зачетом суммы задатка, если в 
договоре не предусмотрено иное»^.

По Закону о договорах (статьи 117-119) форс-мажор является об
стоятельством, оправдывающим прекращение исполнения договора 
купли-продажи. Однако если сторона задерживает исполнение своих 
обязательств по договору и по ходу такой задержки возникает обстоя
тельство форс-мажора, то такая просрочившая сторона все равно при
знается ответственной за все убытки, понесенные другой стороной, 
несмотря на форс-мажорные обстоятельства. Как и в других юрисдик
циях, Закон о договорах налагает на сторону, исполнявшую договор 
купли-продажи, обязанность по уменьшению убытков в случае форс
мажора у другой стороны. Согласно данному принципу, в случае неис
полнения, вызванного форс-мажором, пострадавшая от него сторона

"Там же.
"Комментарий к ГК РФ ч. 1 (постатейный). Отв. редактор О Н. Садиков. М.: Юр. 

фирма Контракт, изд. дом «Инфра-М», 1999. С. 627.
м К о м м ен тар и й  к ГК РФ, ч. ] (постатейный). Отв. редактор О.Н. Садиков. М.: Юр. 

фирма Контракт, изд. дом «Инфра-М», 2004. С. 738.

230



должна своевременно уведомить своего контрагента о данном собы
тии и предоставить в разумный срок доказательства его наличия. Цель 
данного уведомления состоит в том, чтобы другая сторона могла умень
шить суммы взыскиваемых убытков (статьи 117, 118 Закона о догово
рах). По Закону о договорах обстоятельство форс-мажора должно быть 
непредвидимым и неизбежным. Таким образом, сторона, нарушающая 
условия договора купли-продажи, должна также доказать, что данно
го события нельзя было избежать, т.е. то, что были предприняты адекват
ные меры по предупреждению события и предотвращению убытков.

Похожим образом регулируется вопрос об исполнении сторонами 
договора в случае непреодолимой силы (форс-мажора) и в Принципах 
УНИДРУА (пункт 1 статьи 7.1.7.): «сторона освобождается от ответ
ственности за неисполнение, если она докажет, что неисполнение было 
вызвано препятствием вне ее контроля и что от нее нельзя было ра
зумно ожидать принятия этого препятствия в расчет при заключении 
договора либо избежания или преодоления этого препятствия или его 
последствий»^. Согласно Принципам, если данное препятствие носит 
временный характер, то стороны освобождаются от ответственности 
за неисполнение на разумный период времени, принимая во внимание 
влияние препятствия на исполнение договора. Той же статьей 7.1.7 
(пункт 3) Принципов установлено, что «неисполнившая сторона дол
жна уведомить другую сторону о возникновении препятствия и его 
влиянии на ее способность исполнить обязательство. Если уведомле
ние не получено другой стороной в течение разумного срока после 
того, как неисполнившая сторона узнала или должна была узнать 
о препятствии, она несет ответственность за убытки, ставшие резуль
татом неполучения уведомления»"". Также Принципами (пункт 4 ста
тьи 7.1.7) предусмотрено, что сторона по договору, в случае действия 
непреодолимой силы, может воспользоваться правом прекратить до
говор или приостановить исполнение либо просить уплаты годовых 
процентов.

Практически идентично регулируется вопрос с форс-мажорными 
обстоятельствами и по Венской конвенции, пунктом 1 статьи 79 кото
рой предусмотрено, что «сторона не несет ответственности за неис

" Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 
А С. Комаров (перевод на русский язык), 1995. СПС «Гарант».

Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 
А С. Комаров (перевод на русский язык), [995 г. СПС «Гарант».
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полнение любого из своих обязательств, если докажет, что оно было 
вызвано препятствием вне ее контроля и что от нее нельзя было ра
зумно ожидать принятия этого препятствия в расчет при заключении 
договора либо избежания или преодоления этого препятствия или его 
последствий»"'. Также в пункте 3 указанной статьи предусмотрено, что 
освобождение от ответственности действует только на тот период, 
в течение которого существует указанное препятствие. Аналогичным 
образом пунктом 4 статьи 79 в обязанность стороны, испытавшей дей
ствие непреодолимой силы, входит дать извещение другой стороне 
о препятствии и его влиянии на ее способность осуществить исполне
ние. Извещение должно быть получено другой стороной в течение ра
зумного срока, и если оно не получено, то сторона, не исполнившая 
обязанность по надлежащему извещению, несет ответственность 
за все таким образом возникшие убытки.

Статья 79 Венской конвенции содержит также интересное положе
ние, которого нет ни в Принципах УНИДРУА, ни в Законе о догово
рах, связанное с упоминавшимся пунктом 1 данной статьи и относя
щееся к неисполнению обязательств, связанному с третьим лицом. 
Пункт 2 указанной статьи гласит, что «если неисполнение стороной 
своего обязательства вызвано неисполнением третьим лицом, привле
ченным ею для исполнения всего или части договора, эта сторона 
освобождается от ответственности только в том случае, если: а) она 
освобождается от ответственности на основании предыдущего пунк
та; и Ь) привлеченное ею лицо также было бы освобождено от ответ
ственности, если бы положения указанного пункта были применены 
в отношении этого лица»"^. .

Закон о договорах предусматривает, что если одна из сторон нару
шила договор по причине, связанной с третьим лицом, она обязана 
нести ответственность за нарушение договора перед другой стороной. 
Споры между одной из сторон и третьим лицом разрешаются соглас
но закону либо в соответствии с договоренностью сторон (статья 121 
Закона о договорах).

Закон о договорах предусматривает возможность не использовать 
исполнение в натуре только в следующих случаях:

(а) если исполнение в натуре невозможно в силу закона или сло
жившейся практики;
" Конвенция о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, П.04.80). 

СПС «Гарант».
Там же.
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(б) объект договора не пригоден для обязательного принудительно
го исполнения или издержки, связанные с исполнением в натуре, слиш
ком высоки;и

(в) кредитор не потребовал исполнения в натуре в разумные сроки.
Представляется, что китайский законодатель, когда предусматривал

вышеуказанные нормы в Законе, не мог не принимать во внимание 
следующие положение Принципов УНИДРУА (статья 7.2.2): «если 
сторона, обязательство которой состоит не в уплате денег, не исполня
ет его, другая сторона может потребовать исполнения, кроме случаев, 
когда:

a) исполнение невозможно юридически или фактически;
b) исполнение или, в соответствующих случаях, принудительное 

исполнение является неразумно обременительным или дорогостоя
щим...

е) сторона, имеющая право на исполнение, не требует его в разум
ный срок после того, как она узнала или должна была узнать о неис
полнении»^.

Новеллой в Законе является положение о том, что разрешается не 
исполнять договор купли-продажи в натуре, в случае если слишком 
высоки издержки по такому исполнению. Традиционно в Китае де
лался упор на важности строгого исполнения договора. В Китае счи
тается, что западная теория экономического анализа права не совсем 
соответствует культуре и правовой системе КНР. Включение этого по
ложения показывает, что Китай готов не только перенимать концеп
ции и принципы иностранного права, но также относится с большим 
уважением к традициям развития собственного права.

Когда составлялся проект Закона о договорах, широко обсуждалось, 
необходимо ли включать вопрос об ответственности за убытки, кото
рые потерпели стороны из-за переговоров о заключении договора куп
ли-продажи, в Закон. Основной вопрос заключается в том, имеют ли 
договаривающиеся о заключении договора купли-продажи стороны 
какие-либо обязательства друг перед другом на стадии ведения пере
говоров. В КНР все еще находятся отдельные лица, использующие 
переговоры по заключению договоров в качестве средства для недо
бросовестного получения секретной коммерческой информации и дру
гих незаконных преимуществ. Как уже отмечалось, в Китае придается
" Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 

А С. Комаров (перевод на русский язык), 1995. СПС «Гарант».
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особое значение принципам честности, добросовестности и доверия, 
которые рассматриваются как культурное достояние нации. Таким об
разом, чтобы пресечь практику использования коммерческих перего
воров по заключению договоров для получения секретов бизнеса 
и нанесения ущерба другой стороне, а также чтобы способствовать 
укреплению принципа свободы воли сторон договора, Закон налагает 
на договаривающиеся стороны обязанность не раскрывать и не исполь
зовать незаконным образом коммерческую тайну своих партнеров, 
полученную благодаря переговорам, независимо от того, заключен 
договор купли-продажи или нет. Если сторона нарушает данное усло
вие, то она несет ответственность за все убытки, понесенные другой 
стороной (статья 43 Закона о договорах).

В дополнение к указанной норме о преддоговорной ответственнос
ти, согласно статье 42 Закона, если одна из сторон в процессе заклю
чения договора купли-продажи причинит убытки другой стороне, она 
несет ответственность в следующих случаях:

(а) если переговоры о заключении договора велись с недобросовес
тными намерениями;

(б) если были умышленно сокрыты важные факты, связанные с зак
лючением договора, либо предоставлялась ложная информация;

(в) если имели место иные действия, нарушающие принцип честно
сти, добросовестности и доверия.

Как будет ясно из указанного ниже, при регулировании вопроса пред
договорной ответственности законодатель КНР пошел по пути, при
нятому в большинстве стран континентального права и в нормах меж
дународного права, регулирующего отношения из договоров (установ
ление общей обязанности сторон быть добросовестными в ходе 
переговоров), в отличие, например, от права РФ (закрепление специ
альных способов защиты в случае недобросовестного поведения од
ной из сторон при переговорах).

Необходимо отметить, что данные правила о преддоговорной от
ветственности (cutpa in contrahendo) сторон договора купли-продажи 
свойственны и другим правопорядкам. Как справедливо указывает 
в своей статье А.Н. Кучер, «многие страны, преимущественно принад
лежащие к семье континентального права, пришли к решению закре
пить в законодательстве общие обязанности сторон быть добросовес
тными в ходе переговорного процесса (good faith duty). Подобное тре
бование содержится, например, в Гражданском кодексе Италии
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(параграф 1337). Статья 2.15 Принципов международных коммерчес
ких договоров 1994 г. (Принципы УНИДРУА) гласит: «сторона сво
бодна проводить переговоры и не несет ответственности за недости
жение согласия. Однако сторона, которая ведет или прерывает перего
воры недобросовестно, является ответственной за потери, причиненные 
другой стороне»*". Как отмечает в свой статье в отношении права Гер
мании К.Д. Овчинникова, «абзац 2 параграфа 241 ГГУ закрепляет су
ществование обязательств, возникающих без необходимого до этого 
принятия стороной на себя обязанности совершить что-то или воздер
жаться от действия»*^. Общим последствием нарушения преддоговор
ных обязательств, как она отмечает там же, «будет возмещение ущер
ба на основании абзаца 1 параграфа 280 ГГУ»*"'.

Также «недобросовестным, в частности, является вступление сто
роной в переговоры или их продолжение при отсутствии намерения 
достичь соглашения с другой стороной (п. 3 ст. 2.15)»*". В статье 2.16 
Принципов УНИДРУА содержится норма о преддоговорной ответ
ственности в отношении конфиденциальности: «если информация пе
редается одной стороной в качестве конфиденциальной в процессе 
переговоров, другая сторона обязана не раскрывать эту информацию 
или не использовать ее ненадлежащим образом для собственных це
лей, независимо от того, заключен ли впоследствии договор. В надле
жащих случаях средства правовой защиты при нарушении этой обя
занности могут включать компенсацию, основанную на выгоде, полу
ченной другой стороной»"^.

Однако в других странах, в основном общего права, и в некоторых 
иных государствах с континентальной системой права, в том числе 
в России, данный вопрос регулируется несколько по-другому. Так, на
пример, по общему правилу свобода переговоров всячески защищает
ся в США. Как указывает в своей статье К.Д. Овчинникова, «до заклю
чения соглашения стороны могут по своему усмотрению вести пере
говоры и в любой момент прекратить их, не боясь ответственности за
" А Н. Кучер. Ответственность за недобросовествное поведение при заключении до

говора. «Законодательство», № 10, октябрь 2002. СПС «Гарант».
"  К.Д. Овчинникова. Преддоговорная ответственность. «Законодательство», №№ 3, 

4, март, апрель 2004. СПС «Гарант».
"*Там же.
"Там же.
" Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). 

А С. Комаров (перевод на русский язык), 1995. СПС «Гарант».
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это. Такой взгляд на преддоговорную ответственность иногда называ
ют «рисковым подходом» к переговорам (aleatory view), так как в соот
ветствии с ним сторона, вступившая в переговоры в надежде полу
чить прибыль в случае заключения сделки и понесшая в данной связи 
убытки, не может требовать их возмещения, поскольку договор не со
стоялся»"^.

Не отрицая необходимости добросовестного поведения сторон 
в деловых отношениях, Российская Федерация пошла по пути закреп
ления специальных способов защиты в случае недобросовестного по
ведения одной из сторон в ходе переговоров (например, статьи 178, 
179, 177, 507, 429, 445, 165 ГК РФ). Как говорит А.Н. Кучер, и с ним 
нельзя не согласиться, в отношении стран, использующих данные спе
циальные способы защиты от недобросовестного поведения сторон 
в ходе переговоров, «в таких странах стороны менее защищены от не
добросовестного поведения потенциального контрагента на стадии пе
реговоров, так как специальные способы защиты обычно не охватыва
ют все возможные ситуации»^".

Как говорилось ранее, договор купли-продажи может быть расторг
нут ввиду несоответствия поставленного товара оговоренным или пре
дусмотренным законом либо иным образом условиям. В случае если 
предмет договора содержит главную вещь и следующую ей (принад
лежность), то несоответствие последней не дает покупателю права 
расторгнуть договор в отношении главной. В случае же если главная 
вещь не соответствует предписаниям договора, то это приводит к его 
расторжению и в отношении принадлежности (статья 164 Закона 
о договорах). Если предмет договора состоит из нескольких состав
ных частей и отделение одной из них снизит общую стоимость всего 
предмета и вызовет убытки, то несоответствие одной из составляю
щих влечет за собой расторжение всего договора (статья 165 Закона). 
То же правило, согласно статье 166 Закона о договорах, применяется 
и к поставке товара партиями, когда нарушение условий в отношении 
одной партии влечет за собой возможность расторжения договора по 
всем партиям, если при таком нарушении становится невозможным 
реализовать цели договора. Там же предусматривается, что при отказе

"" К.Д. Овчинникова. Преддоговорная ответственность. «Законодательство», №№ 3, 
4, март, апрель 2004. СПС «Гарант».
" А.Н. Кучер. Ответственность за недобросовестное поведение при заключении до

говора. «Законодательство», № 10, октябрь 2002. СПС «Гарант».

236



покупателя от одной из партий вещей он также может отказаться от 
уже переданных и подлежащих передаче партий, если данная партия 
находится в тесной взаимозависимости с другими партиями.

В случае, когда оплата по сделке производится отдельными плате
жами, продавец в соответствии со статьей !67 Закона о договорах мо
жет расторгнуть договор и взыскать с покупателя убытки, когда общая 
сумма задолженности по оплате достигает двадцати процентов от сум
мы договора. Продавец может в качестве альтернативы требовать пла
тежа всей суммы сразу. После прекращения договора продавец может 
требовать от покупателя неустойку за использование неоплаченного 
товара.

Как уже говорилось, в КНР возможно заключение договора купли- 
продажи товаров по образцам (статья 168 Закона). В этом случае сто
роны обязаны бережно хранить образцы, качество которых может быть 
освидетельствовано сторонами. Передаваемые продавцом товары дол
жны также по качеству соответствовать сертификатам качества. Важ
ной гарантией прав покупателя является то, что если при покупке то
варов по образцам покупатель не знал о скрытых недостатках образ
цов, то даже в случае передачи товаров, соответствующих образцу, их 
качество должно также удовлетворять общепринятым стандартам для 
аналогичных вещей (статья 169 Закона о договорах).

При купле-продаже пробных товаров, согласно статье 170 Закона, 
стороны договора могут условиться об установлении испытательного 
срока, в течение которого они оценивают перспективы дальнейшего 
сотрудничества. Если в договоре четко не определено условие о про
должительности этого срока и стороны не заключают какого-либо до
полнительного соглашения по этому вопросу, то он определяется про
давцом (статья 170 Закона о договорах). Согласно статье 171 Закона, 
по истечении испытательного срока покупатель может как купить вещь, 
так и отказаться от покупки. Если по истечении испытательного срока 
покупатель не заявит о согласии либо отказе купить вещь, то считает
ся, что он ее купил, и, следовательно, он должен уплатить за нее по
купную цену, установленную продавцом.

При купле-продаже товаров с торгов или на аукционе -  особом виде 
договора купли-продажи -  порядок их проведения, равно как права 
и обязанности сторон, определяются соответствующими законодатель
ными положениями и административными установлениями (статьи 172 
и 173 Закона о договорах).
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В заключение, как представляется автору статьи, можно отметить, 
что многие положения Закона о договорах ориентированы на Венс
кую конвенцию. Кроме того, нормы Закона о договорах также во мно
гом аналогичны положениям Принципов УНИДРУА и ГК РФ. Таким 
образом, можно сделать вывод, что регулирование отношений по куп
ле-продаже, составляющее основной массив отрасли договорного пра
ва, в Законе о договорах не является обособленным от общемировых 
тенденций, в частности в большой степени основано на положениях 
Венской конвенции, а также Принципов и весьма схоже с аналогичной 
сферой российского права, что, по нашему мнению, является положи
тельным фактором как для взаимного обогащения, сближения право
вых культур и традиций, так и для облегчения сотрудничества КНР 
с Российской Федерацией и другими странами мира в области торгов
ли на основе единых международных правовых норм и стандартов.
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